MEETING
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CONSORCIO INTERMUNICIPAL DE TURISMO
COSTA VERDEE MAR-CITMAR

SRA. VIVIAN FLORIANI

DD. DIRETORA EXECUTIVA

Brasil, 24 de marco de 2022.

Ref. PROPOSTA DE PARTCIPACAO COMO EXPOSITOR NAS RODADAS DE NEGOCIOS DO MEETING
BRASIL, OBJETIVANDO A RETOMADA DAS ACOES DE PROMOCAO, CAPACITACAO E GERACAO DE
NOVOS NEGOCIOS COM PROFISSIONAIS DE TURISMO DA AMERICA LATINA

Prezada Senhora

Apresentamos proposta para a participacao no evento MEETING BRASIL 2022 visando a retomada
de promocao e capacitacao dos DESTINOS DA COSTA VERDE E MAR aos principais OPERADORES
e AGENTES DE VIAGENS em quatro paises da América Latina.

A EXPAN + Inteligéncia em turismo, tem como compromisso e diretriz na realizacao de missoes
empresariais com eficiéncia e serenidade nos servicos prestados, garantindo a presenca de publico
de profissionais de turismo qualificados para promocao e geracao de negécios com o mercado
brasileiro.

Em parceria com iniciativa privada e importantes destinos turisticos do Brasil, ja realizamos rodadas
de negdcios internacionais por mais de 40 edicbes em 6 paises no formato presencial e 17 paises
da América Latina no formato online por dois anos consecutivos durante a pandemia do COVID-19
(2020 e 2021). Reunimos centenas de profissionais do setor de distribuicdo de viagens com real
interesse em realizar negécios e manter relacionamento com o mercado brasileiro.

Apdbs um periodo de incertezas, entendemos que é hora de realizarmos novas acbes que
reaproxime os profissionais de turismo destes paises com a COSTA VERDE E MAR, dando
continuidade aos trabalhos realizados no passado e que, mais do que nunca se torna necessario
esta reaproximacao.

Sendo assim, apresentamos de forma detalhada, proposta para a participa¢cdo COSTA VERDE E
MAR para a realizagdo de rodadas de negdcios aos profissionais de turismo, durante o evento,
visando a promog¢do com atividades exclusivas deste importante destino nos principais
mercados emissores de turistas da América Latina, como pode ser observado a seguir.

ENTENDA COMO FUNCIONA O TRABALHO DO MEETING BRASIL
RODADA DE NEGOCIOS E QUEM PARTICIPA

—> EXPOSITORES

LIDES DE SEGMENTOS DE TURISMO

DESTINOS E ATRATIVOS TURISTICOS

PRODUTOS E SERVICOS COMO HOTEIS, RECEPTIVOS
ASSOCIA(;OES E CONVENTION & VISITORS BUREAU
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—> ATIVIDADES E ACOES

Rodada de Negodcios entre os expositores do Brasil com as maiores e melhores operadoras de turismo e
agentes de viagem dos principais mercados emissivos para o Brasil, como (Argentina — Chile — Paraguai —
Uruguai - Peru — Bolivia — Colémbia) e mais 10 paises Latino-americanos participando de forma online.

—> EXPOSITORES DO BRASIL E OPERADORES DE TURISMO

Reunido privada (presencial) com os operadores que querem realizar negdcios e discutirem precos entre os
fornecedores do Brasil, através da REUNIAO DE RECONHECIMENTO DE PRODUTO que acontece durante
a programacao de cada evento.

—> CAPACITAGCAO DE DESTINOS E PRODUTOS DO BRASIL

Organizado e com mediacdo da equipe do MB, para ter a garantia de publico qualificado. Acontecem
atividades dindmicas para promover e capacitar os profissionais de turismo, levando a todos um amplo
conhecimento do produto que ele ird comercializar. Os agentes de viagem que participam destas
atividades, se inscrevem em um programa de certificacdo de nivel de conhecimento de destinos turisticos,
recebendo certificado em cada nivel de conhecimento.

—> OPERADORES DE TURISMO
As melhores operadoras de turismo de cada pais, sdo convidados especiais e participam das atividades,
tendo maior aproximacao com os agentes de viagem que buscam produtos e servicos turisticos do Brasil e
gue poderao “cobrar” estas operadoras para que comercializam tais produtos.

—> RODADA DE NEGOCIOS
Apo6s o agente de viagem receber treinamento dos destinos e produtos turisticos do Brasil nas capacitacgoes,
ele estd habilitado a participar da rodada de negécios para conhecer melhor os produtos e servigos turisticos
gue estarao sendo oferecidos.

ALGUMAS VANTAGENS DAS RODADAS DE NEGOCIOS PARA A
VENDA DE PRODUTOS BRASILEIROS

> Através de uma nova dindmica a ser realizada, o profissional visitante tem tempo adequado para
interagir com todos os expositores do Brasil e negociar as propostas que mais lhe interessam, além de
receber capacitacdo de importantes destinos e produtos turisticos brasileiro.

> Reducdo significativa de gastos: No formato workshop (rodadas de negécios), com
aproximadamente 50 mesas de negdécios em cada cidade. Neste formato, o participante conhece melhor o
seu produto; vocé faz contato com aproximadamente 200 profissionais de cada cidade; e em um Unico dia
vocé terd a oportunidade de expor o seu produto, servico ou destino turistico para um grande nimero de
profissionais interessados no destino brasileiro e com foco em fechar negécios, reduzindo sensivelmente o
seu custo operacional. (basta calcular o quanto vocé gastaria para ir até estes profissionais de turismo de cada
cidade, qual o tempo que teria para dispor para atingir todos estes profissionais nestes mercados).

> Vender e promover com exclusividade os produtos do turismo brasileiro nos principais mercados
emissores de turistas para o Brasil. Com uma concentracao de consumidores 100% interessados no produto
Brasil, com meta em fechar negécios e fortalecer a carteira de clientes para a promocdo e comercializacdo
do seu produto. Em outros eventos os visitantes encontram produtos diversificados de outros paises,
perdendo o foco na promocao e comercializacao.

> Eventos focados para a promocdo e vendas diretas com os agentes de viagem e operadores que
estdo a procura de novos produtos e 0s expositores
poderao realizar negociacdes concretas com estes profissionais, sem intermedidrios.
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ESTRATEGIAS PARA OS EVENTOS PRESENCIAIS

v/ Capacitacoes de produtos, servicos e destinos brasileiros em horarios exclusivos

v' Capacitacdo com cias aéreas que realizam rotas para o Brasil, apresentando o novo
cenario e perspectivas para o futuro a médio prazo.

v" Entrega de certificado aos agentes de viagem que participam das capacitacées, apos
realizarem prova de conhecimento sobre o tema apresentado.

v" Reunides privadas para reconhecimento de produto entre operadores e expositores do
Brasil.

v Rodada de negécios com a distribuicio de mesas por regidao e/ou por atividade
segmentada.

v Distribuicdo de “cupons” nas mesas de negdcios, para poderem participar de sorteios.

v Sorteios de pacotes de viagem para o Brasil com passagem aérea, hospedagem, traslados
e passeio para os participantes dos eventos.

v Agoes de promoc¢ao e merchandising de marca, podendo dar maior destaque no seu
produto

MEETING BRASIL 2022
QUATRO EVENTOS EM QUATRO PAISES EM APENAS 08 DIAS

MONTEVIDEO BUENOS AIRES SANTIAGO ASSUNCAO
Segunda feira Terca feira Quinta feira Segunda feira
MANHA TARDE MANHA MANHA

INVESTIMENTO PARA AS ATIVIDADES A SEREM REALIZADAS

1.- PARTICIPACAO ESPECIAL

ACAO DE CAPACITACAO, RODADA DE NEGOCIOS E REUNIOES DE PRODUTO COM
OPERADORES:

Divulgacdo da marca em todos os materiais promocionais

impressos: convites e anuncios

online: midias sociais e site oficial do evento e nas paginas da programacao.

Todas as acdes a seguir se repetirdo em quatro paises, ja que a proposta geral se refere a acbes em
quatro eventos:

— 01 mesa de negdcios com direito a duas credenciais para a participacao individual na mesa
de negdcios, destinada apenas para o destino turistico, nao sendo permitido a promocao
de empresas privadas.

— Participagao de reuniao de reconhecimento de produto (reuniao privada exclusivamente
entre operadores de turismo convidados do evento).
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— Mailing list completo das operadoras e agencias de viagem que participarem das atividades
(pbs-evento).

Convites personalizados entregues aos agentes de viagem e operadores (impressos/online).
Logomarca fixa em todas as apresentacdes e nas reunides privadas com os operadores.
Banners (fisico) de divulgagao na sala das rodadas de negécios e online durante a realizagao
das atividades como reunides de produtos e durante toda a rodada de negécios.

Exibicao de video institucional durante a realizacdao da rodada de negécios

Logomarca nas identificacdes de mesas (placas de identificacdo dos expositores)
Logomarca nas credenciais dos participantes (operadores e expositores).

Exibicdao de video institucional (maximo cinco minutos) nas micro reuniées com operadores.
Capacitacao de 20 minutos para os Operadores e Agentes de viagem, uma capacitacao por
evento, total de quatro eventos.

Transmissdo online da capacitacao para audiéncia de 14 paises.

N 2

\:

VALOR PARA A PARTICIPACAO COMO EXPOSITOR NO
MEETING BRASIL 2022 NOS QUATRO PAISES, CONFORME ACOES A SEREM
REALIZADAS ACIMA =R$98.210,00
(¥*) US$20.000,00

CRITERIOS DE PARTICIPACAO

1.- Apds a definicdo na participacao das Rodadas de Negdcios, é realizado o bloqueio da mesa de negécios
por 05 dias uteis. Neste periodo deve ser preenchida a ficha de adesao e encaminhada para a formalizacdo
do contrato.

2.- Caso ndo seja confirmado neste periodo, serd apresentado uma nova proposta com base na variacao
cambial do dia. (¥)

3.- Formalizacao através de emissdao de contrato, deve ser assinado por ambas as partes. Para érgaos
publicos deve ser apresentado nota de empenho antes da realizacdo do primeiro evento.

4.- Para participacdo em menos de 4 paises, é necessdrio apresentar nova proposta, pois os valores variam,
dependendo do pais escolhido.

Agradeco a atencao e aguardo breve retorno para darmos continuidade nas negociagdes e, caso tenha
lvidas, poderemos agendar uma reunido online o mais breve possivel.

Jaik Pasquini
Diretor de Negdcios
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